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Dijitalleşme
Süreci

Teknoloji  Yatırımları 

Kültürel Dönüşüm

İş Süreçlerinin Yeniden 
Yapılandırılması  



Dijitalleşme Farkındalığı ve Dijital Dönüşüm 
Başlangıcı
Araçlar: ERP (Kurumsal Kaynak Planlama), CRM 
(Müşteri İlişkileri Yönetimi) 
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Veri Toplama ve Yönetimi
Araçlar:  IoT (Nesnelerin İnterneti), bulut
tabanlı veri yönetim sistemleri.

İş Zekası ve Veri Analitiği Kullanımı
Araçlar: Büyük veri analitiği, yapay zeka 
(AI) ve makine öğrenimi (ML).

Tam Dijital Dönüşüm

Amaç:
Sürdürülebilir, veri odaklı, esnek ve rekabete 
dayanıklı bir işletme oluşturmak.
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04 Otomasyon ve Robotik Entegrasyonu
Araçlar: Endüstri 4.0 teknolojileri, robotik 
otomasyon sistemleri.

05 Dijital Ekosisteme Entegrasyon 
Araçlar: Dijital ağlar ve B2B platformları 



KURUM İÇİ 
SÜREÇLERİN 
DİJİTALLEŞMESİ
MAKSİMUM VERİMLİLİK

DIŞ DÜNYAYA 
ENTEGRASYON

DİJİTAL DÜNYADAKİ 
REKABETE 
HAZIR MIYIZ?



Dijital  Ekosistem
Yeni nesil rekabet alanı

B2B pazar yerleri, işletmelerin ürün veya hizmetleri satın 

almak ve satmak için doğrudan diğer işletmelerle 

etkileşime girdiği dijital platformlardır. 



Küresel pazar büyüklüğü:
9 Trilyon USD 

Türkiye pazar büyüklüğü:
16 Milyar USD 

Kaynak: www.mckinsey.com www.gartner.com www2.deloitte.com

http://www.mckinsey.com/
http://www.gartner.com/


İm alat sanayi payı
% 40

Ma kine ima la tı
se ktör p a yı %20
3.2 milya r U SD 

Türkiye pazar büyüklüğü:
16 Milyar USD 



Pazar büyüklüğü / Genel-Makine imalatı sektörü



İş süreçlerini optimize eden,

Yeni iş fırsatlarına erişim sağlayan,

Rekabet gücünü arttıran İŞ 
SAĞLAYICILARDIR

Tedarikçiler - Distribütörler - İmalatçılar
arasında etkili i letişim sunan,

B2B Dijital İş 
Platformları



tedarik zincirlerini genişletme ve 
daha fazla müşteri ile bağlantı

kurma imkanı. Taraflar arasında
etkin bir dijital bağlantı ağı

kurarak yeni iş ortaklıklarına ve 
fırsatlara erişebilirler

B2B pazar yerleri ürün bulunabilirliği, 
fiyatlandırma ve tedarikçi

derecelendirmeleri hakkında şeffaf
bilgiler sunar. Bu şeffaflık güven ve 

itimat oluşturarak alıcılar ve tedarikçiler
arasında uzun vadeli ilişkiler

kurulmasına yol açar
İşletmeler birden fazla tedarikçiye erişebilir ve 
fiyatları gerçek zamanlı olarak karşılaştırabilir, 
böylece rekabetçi fiyatlar aldıklarından emin

olabilirler. Toplu siparişler ve uzun vadeli
sözleşmeler için pazarlık yapma yeteneği

maliyet verimliliğini daha da artırır.

B2B pazar yerleri tedarik sürecini basitleştirir, 
işletmelerin ürün veya hizmetleri hızlı bir

şekilde aramasını, karşılaştırmasını ve satın
almasını sağlar. Otomatik süreçler manuel

evrak işlerini ve hataları azaltarak zamandan
ve kaynaklardan tasarruf sağlar.

Geniş İş Ağına Erişim

Gelişmiş Şeffaflık 

Maliyet Tasarrufu 

Tedarikte Verimlilik 
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B2B Dijital Platformlar
Ne Fayda Sağlar?

Bu platformlara entegre edilen gelişmiş analiz
araçları, işletmelerin satın alma geçmişini takip
etmesine, tedarikçi performansını izlemesine ve 
piyasa eğilimlerini analiz etmesine yardımcı olur. 
Bu veriler, şirketlerin hedefleriyle uyumlu, bilinçli

ve stratejik kararlar almasını sağlar.

Veriye Dayalı Kararlar
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Satın almacının satın alma kararı anında
karşısına çıkma imkanı. 

Kuvvetli dijital görünürlük, bilinirlik
Ürün portföyü ve tüm yeniliklerini sergileme

imkanı. Güçlü bir marka kimliği

Dijital Görünürlük-
Rekabette öne çıkma
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Geleneksel pazarlama yöntemleri  & 
Dijital  – B2B Pazarlama



Global örnek vaka… 

Kuruluş Yılı: 1956  / ABD 

Sektör: Makine parçaları ve diş açma çözümleri

Ana Ürünler: Yüksek kaliteli diş açma makineleri, kolay ayarlanabilir diş açma aparatları

Hedef: Yeni müşteri ilişkileri kurarak iş hacmini artırmak. Artan rekabete ayak uydurmak. 
Pazarlama yöntemlerinde genişleme sağlamak. Dijital rekabette var olmak.

Kullanılan Dijital Araç: Platform: Thomasnet B2B İş Platformu.

Strateji & Aksiyon:  Sanayiye özel çözümler ve doğrulanmış tedarikçilerle iş bağlantıları 
kurmak.Doğrudan hedef kitleye erişim. Uzun vadeli müşteri ilişkileri. Daha verimli dijital 
pazarlama. Dijital rekabette var olmak. 

Sonuç: Doğru müşterilere, daha az eforla, sürdürülebilir şekilde ulaşmak; tedarik 
süreçlerinde de zaman ve maliyet avantajı, düzenli geri bildirim alma-etkileşim 

Sürdürülebilir yeni müşteri kazanımı, %60 oranında satış artışı, 



B 2B  di j i t al  i ş  pl at for m l ar ı ,  

‘ B u gü n ü n hı z l a deği ş en paz ar l am a
düny as ı nda ,  i ş l et mel eri n ,  
r ek abet i n öt es i ne geçer ek baş ar ı y a
ul aş m as ı nı s ağl ay an güçl ü bi r  ar aç
hal i ne gel m i ş t i r . ’



s a n a y i p l a t f o r m u . c o m

+2300 
TEDARİKÇİ 
ÜYE FİRMA

+679 
SATIN ALMACI 

ÜYE FİRMA
AYLIK +45.000 

TEKİL ZİYARETÇİ

 Başta Makine Sanayi olmak üzere, birbirinden tedarik 
sağlayan 4 ana sektör ve alıcılarını bir araya getiren, iş 
hacimlerini arttırmayı sağlayan, fayda odaklı dikey bir dijital 
bir B2B network alanıdır. 

 Zaman ve kaynak tasarrufu ile verimli satın alım yapmak 
isteyen ALICI FİRMALAR, ticaretlerini büyütmek isteyen 
TEDARİKÇİ FİRMALAR sistemden fayda sağlar.

 TALEP OLUŞTURMA, TEDARİKÇİ HAVUZUNU GENİŞLETME 
 TEDARİKÇİ AĞINA DAHİL OLMA, İŞ HACMİNİ ARTTIRMA
 DİJİTAL GÖRÜNÜRLÜK 
 VE DİĞER ÇÖZÜMLER… 





TEŞEKKÜRLER...


